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Höhere
Handelsschule

Littenstraße 109
D-10179 Berlin
Tel.: 030 428491- 0
Fax: 030 428491-20
schule@best-sabel.de
www.best-sabel.de

0 Höhere Handelsschule im ehemaligen GASAG-Geschäftshaus, 1907-09 erbaut
0 direkt an der Spree gelegen
0 ein idealer Ort für Berufsausbildung im Zentrum Berlins

Anfahrt:
S-Bahnhof Jannowitzbrücke

U2 Klosterstraße, U8 Jannowitzbrücke
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3-jährige Berufsausbildung zum/r Kaufmann/Kauffrau im Groß- und Außenhandel (IHK )

DAUER:
3 Jahre

FINANZIERUNG:

Wir informieren Sie individuell 0
Schüler-BAföG möglich 0

 Bildungskredit möglich 0

ZUGANGSVORAUSSETZUNGEN:

mindestens erweiterter Hauptschulabschluss

Kaufleute im Groß- und Außenhandel sind in der
Lage, alle Einkaufs-, Beratungs- und Verkaufsge-
spräche mit Lieferanten und Kunden in einer Fremd-
sprache zu führen sowie fremdsprachige Dokumen-
te zu erstellen und zu bearbeiten. Im internationalen
Handel selbstverständlich ist die Anwendung von
Außenwirtschafts- und Zollrechtsbestimmungen
oder von internationalen Handelsklauseln. Außen-
händler schließen als kompetente Fachleute auch
internationale Logistik- und Transportverträge ab.
Sie kalkulieren Kaufverträge in fremder Währung
oder bearbeiten Dokumentengeschäfte zur Ab-
sicherung von Zahlungsrisiken.

Wer sich diese Fachkompetenzen aneignen möchte,
über Flexibilität und Verantwortungsbewusstsein
verfügt, eine kooperative Einstellung hat und viel
Feingefühl für soziale und kulturelle Unterschiede
mitbringt, den erwarten ein vielseitiges und span-
nendes Berufsleben sowie immer wieder neue
Herausforderungen.

BERUFLICHE  FÄHIGKEITEN

Kaufleute im Groß- und Außenhandel

0 analysieren Märkte und Unternehmen
0 bearbeiten Aufträge kundenorientiert
0 bereiten preispolitische Maßnahmen vor
0 sind in Finanzierungsentscheidungen einbezogen
0 arbeiten mit Zollbehörden, Speditionen und 

Logistikunternehmen zusammen
0 werten Geschäftsprozesse aus
0 bereiten Unternehmensergebnisse auf

Höhere Handelsschule , Li t tenstraße 109, 10179 Ber l in , Tel . : 030 428491-0, Fax: 030 428491-20 schule@best-sabel .de

DAS PLUS DER AUSBILDUNG BEI BEST-SABEL

0 über 100 Jahre Tradition und Erfahrung als Privatschule
0 modern ausgestattete Berufsfachschule in einem
 altehrwürdigen Gebäude im Zentrum von Berlin
0 gut ausgebildete, hochmotivierte junge und erfahrene

Dozenten bürgen für die Qualität der Ausbildung
0 sozialpädagogische Betreuung im Hause
0 mehr als Unterricht: ausbildungsbezogene Projekt- 

wochen, Tage der offenen Tür, Sportfest
0 vielfältige Kontakte zur Praxis und professionelle Un-

terstützung bei der Auswahl von Praktikumsplätzen
0 anerkannte Zusatzqualifikation in Englisch möglich
0 anschließend Möglichkeit zum Einstieg in die einjährige

Fachoberschule (im Hause), das heißt Beruf und 
Fachabitur innerhalb von vier Jahren

0 relativ kleine Klassen

UNTERRICHTSFÄCHER

Wirtschaftslehre, Außenhandelsbetriebslehre, Betriebs-
praxis, Datenverarbeitung, Englisch, Rechnungswesen,
Deutsch, Textverarbeitung, Warenkunde/Technologie,
Französisch oder Spanisch (Grundlagen), Wirtschafts-
mathematik, Sozialkunde, Sport

PRAKTIKUM

Nach dem ersten Ausbildungsjahr werden zwei mehr-
monatige Betriebspraktika absolviert. Ziele der Praktika
sind vor allem das Anwenden der erworbenen Kennt-
nisse und Fähigkeiten, das Selbsterproben im betrieb-
lichen Umfeld und Stärken der Teamfähigkeit. Während
dieser Zeit werden die Praktikanten durch Fachlehrer
betreut. In Verbindung mit dem zweiten Praktikum wird
eine praxisbezogene Hausarbeit angefertigt.

EINE AUSBILDUNG MIT ZUKUNFT

In Zeiten wachsender Globalisierung der Weltwirt-
schaft gewinnt auch der Außenhandel immer weiter
an Bedeutung, und gut ausgebildete Fachkräfte sind
überall gefragt. Im Rahmen von Export- und Import-
geschäften organisieren Kaufleute im Groß- und
Außenhandel den Warenaustausch zwischen Unter-
nehmen im In- und Ausland.
Ihr Einsatzgebiet erstreckt sich von der Planung,
Organisation und Steuerung von Beschaffung und
Absatz bis zum Angebot von warenbezogenen
Servicedienstleistungen.

Zu den täglichen Aufgaben der Außenhändler ge-
hört das Beobachten der nationalen und interna-
tionalen Beschaffungs- und Absatzmärkte. Als Impor-
teure holen sie Angebote ein, als Exporteure ver-
senden sie selbst Angebote. Bei Importgeschäften
prüfen sie Rechnungen und Lieferpapiere und kalku-
lieren Preise für den Wiederverkauf.

ABSCHLUSS

Kaufmann/Kauffrau im Groß- und Außenhandel
Berufsabschlussprüfung durch die IHK zu Berlin

www.best-sabel.de


